Motorgerate

Reinigungstechnik von Meier-Brakenberg | Hochdruckreiniger sind fir Landwirte, Lohnunternehmer,
GalaBau-Betriebe, Kommunen und Bauunternehmen ein fast taglich eingesetzter Helfer. Aus diesem
Grund sollte diese Produktgruppe ein ,Must-have” in der Angebotspalette vieler Landmaschinen-
fachbetriebe sein. Die Meier-Brakenberg GmbH & Co. KG bietet hier ein umfangreiches Sortiment.

as von den beiden Geschéftsfiihr-
D ern, Marc Piechnik und Wolfgang

Meier in Exertal in Ostwestfalen-
Lippe innhabergefithrte Unternehmen
mit 25 Mitarbeiter entwickelt, produziert
und vertreibt ein breites Techniksortiment
fitr die Landwirtschaft. Seinen Umsatz ge-
neriert Meier-Brakenberg aus Produkten
fiir die Tierhaltung mit Schwerpunkt auf
dem Schweinehaltungsbereich sowie mo-
bilen und stationdren Hochdruckreini-
gern. Mit dieser zuletzt genannten Sorti-
mentsgruppe hat man sich nachhaltig
unter den bekannten Mitbewerbern eta-
bliert.
Um seine Wahrnehmung und Bekanntheit
noch weiter zu steigern, nimmt der Her-
steller an einer Vielzahl von Ausstellungen
teil. ,Wichtige Messen sind fiir uns Euro-
tier, Agritechnica und diverse lokale Mes-
sen wie die Agrarunternehmertage in
Miinster. Weiter nehmen wir an der de-
mopark in Eisenach, der DeLuTa in Bre-
men und der Nordbau in Neumiinster teil.
Auf anderen lokalen wie auch internatio-
nalen Messen sind wir durch unsere Han-
delspartner vertreten®, erlautert Geschifts-
fithrer Wolfgang Meier.
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Mobile und stationare Technik
Meier-Brakenberg entwickelt seit 2002
Elektro- und Verbrennungsmotorgetrie-
bene Hochdruckreiniger und fertigt diese
im eigenen Betrieb. ,Wir bilden die ganze
Produktpalette der professionellen Hoch-
drucktechnik ab, insbesondere mit Geri-
ten in der hoheren Leistungsklasse, be-
richtet der Geschiftsfithrer und fithrt wei-
ter aus: ,,Mobile, stationdre und Heiflwas-
sergerdte ab 900 Liter Wasser pro Stunde
sollen Anwender ansprechen, die auf leis-
tungsstarke Gerite mit langer Lebensdauer
Wert legen. Dazu werden hochwertige Ma-
terialien verwendet, wie zum Beispiel Drei-
Zylinder-Industrie-Plungerpumpen mit
Bronzepleuel, angetrieben durch eine im
Olbad laufende Kurbelwelle. Die Motor-
Pumpen-Kombination ist vierfach gelagert
und {iber eine vibrationsmindernde Klau-
enpumpe verbunden.” Die fiir diese Tech-
nik iibliche geringe Drehzahl soll dazu bei-
tragen, eine lange Lebensdauer zu garan-
tieren. ,,Besonderen Wert legen wir darii-
ber hinaus auf eine praktische Handhabung
iiber sichere Lanzenhalterungen, Schlauch-
fithrungen und innovatives Zubehor*, sagt
Wolfgang Meier.

Frequenzregelung fiir mehr Flexibilidt

Ein Alleinstellungsmerkmal in der Hoch-
drucktechnik sind laut Unternehmensan-
gaben frequenzgeregelte Gerate, die von
Meier-Brakenberg bereits 2010 entwickelt
und 2011 erstmalig auf dem Markt einge-
setzt wurden. Diese Reiniger versorgen
tiber eine frequenzgeregelte Pumpe bis zu
zehn Anwender mit bis zu 12 000 Liter
Kalt- und Heiflwasser pro Stunde. ,, Abge-
sehen von der vielseitigen Nutzbarkeit ist
der Energiebedarf durch die Frequenz-
technik stets optimiert und die Betriebs-
kosten niedrig®, meint Wolfgang Meier er-
ginzend. In diesem Segment sehe man
deutliche Zuwachsraten auch auf3erhalb
der Landwirtschaft. Bei diesen Pumpen,
die an ein stationdres Leitungssystem an-
geschlossen sind, bestimmen die Anwen-
der die gewiinschte Wassermenge. Durch
die Frequenztechnik, die beispielsweise
bei den Heiflwasserstationen MBHSTH
3000 flex und MBHSTH 4200 flex zum
Einsatz kommen, wird die Drehzahl ver-
indert, so dass der Druck konstant bleibt
und unterschiedlich viele Anwender mit
individuellen Wassermengen arbeiten
konnen. Wassermengen bis zu 200 Liter
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pro Minute kénnen so von mehreren Nut-
zern abgenommen werden. So kann bei-
spielsweise eine Person mit einer Lanze
mit der Waschleistung von 30 Liter pro
Minute arbeiten, wahrend zwei weitere
Personen mit je 20 Liter pro Minute reini-
gen. Mit der Wahl der Diisengrofle be-
stimmt der Anwender die Wassermenge,
die Pumpe passt die Drehzahl automatisch
an und hélt den Druck. So wird die maxi-
male Leistung bei minimalem Stromver-
brauch abgerufen. Diese frequenzgeregel-
ten Heiflwasserstationen werden gerne
von Lohnunternehmen fiir die Maschi-
nenwische genutzt. Die Temperatur und
der Arbeitsdruck seien stufenlos wihlbar.

»Jeder Anwender kann wihrend des Wa-
schens iiber die verstellbare Lanze Druck
und Wassermenge frei variieren. So kann
gleichzeitig individuell im Bereich von
Dichtungen und Lagern mit weniger Auf-
prallkraft gearbeitet und auf groflen Fli-
chen oder stirkeren Verschmutzungen
mit héoherer Wasserleistung und
Schwemmbkraft gereinigt werden’, erklart
der Inhaber weiter. So verkiirze sich die
Reinigungszeit. Uber einen eingebauten
Injektor ist zudem die Zugabe von Reini-
gungsmitteln moglich.

Fiir spezielle Bedingungen in Landwirt-
schafts- und Industriebetrieben sind ne-
ben den Standardprodukten Sonderwiin-
sche moglich. Hierzu Wolfgang Meier:
»~Gemeinsam mit den Anwendern definie-
ren wir die Aufgabe und entwickeln genau
die Spezialanfertigung, die ihren Anforde-
rungen exakt entspricht. Bei der Ausfith-
rung legen wir wie gewohnt groflen Wert
auf robuste Materialien, hohe Verarbei-
tungsqualitit und grofitmégliche Funktio-
nalitdt.”

Vertrieb und Service iiber Fachhandel

Die Handelspartner von Meier-Braken-
berg vertreiben sowohl national als auch
international mehrere oder auch einzelne

AGRARTECHNIK MARZ 2019

Die beiden Geschéftstiihrer Wolfgang Meier (i) und Marc Piechnik vor dem
neuen Vorfihrwagen mit einem frequenzgeregelten Hochdruckreiniger.

der Produkte — je nach deren eigenen Aus-
richtung.

Im Produktbereich Hochdrucktechnik ha-
ben die Vertriebspartner, so Wolfgang
Meier, eine sehr bedeutsame Aufgabe. Ne-
ben der Vermarktung von Neugeriten
{ibernehmen diese auch Service und War-
tung der Hochdruckreiniger. Das Hind-
lernetz fiir Reinigungstechnik wird natio-
nal tberwiegend aus dem Landmaschi-
nenfachhandel gebildet. Dazu erldutert
der Geschaftsfithrer: ,,Unsere Hochdruck-
reiniger werden derzeit tiber 65 Vertriebs-
partner deutschlandweit angeboten.”
Sollte ein Gebiet nicht abgedeckt sein, er-
folgt ein Direktverkauf durch Meier-Bra-
kenberg selbst. ,,Der Landmaschinenfach-
handel hat die Vermarktung in die Land-
wirtschaft sowie teilweise in die Bereiche
Kommunalsektor, GaLaBau und Bauge-
werbe inne.” Zusitzlich vertreibt die
Firma Meier-Brakenberg seine Hoch-
drucktechnik in die Bereiche Lebensmit-
telproduktion, Abfallwirtschaft sowie jeg-
liche Industrieproduktion.

Nahe an den Handelspartnern

Die Vertriebspartner fir den Bereich
Hochdrucktechnik werden durch einen
fiir die Handlerbetreuung und -schulung
zustindigen Vertriebsmitarbeiter regelmi-
Big vor Ort geschult. Sehr viel Wert legt
Meier-Brakenberg auf die Kompetenz der
Handelspartner in Bezug auf Vermark-
tung, After-Sales-Betreuung Richtung
Endanwender, aber auch auf Parameter
wie die attraktive und professionelle Plat-
zierung im Showroom beziehungsweise
den Verkaufshallen bei den Hiandlern und
dariiber hinaus die dauerhafte Verfiigbar-
keit von Vorfiihrgeriten. Zur Kooperation
mit den Vertriebspartnern erklirt Wolf-
gang Meier: ,Der Service vor Ort wird
durch die Partner in ihren eigenen Werk-
stitten durchgefithrt. Zusétzliche Unter-
stiitzung sowohl der Service- und Han-

Neben den mobilen Gerdten bietet Meier-Brakenberg stationdre Hoch-
druckreiniger mit Frequenzregelung und HeiBwasser.

delspartner als auch der Endkunden er-
folgt durch einen kostenlosen telefo-
nischen Support.” Im Gegenzug stellt
Meier-Brakenberg aber auch Anforderun-
gen an seine Partner, die iiber die Ver-
marktung von den Hochdruckreinigern
hinaus gehen. Hoch priorisiert der Her-
steller in diesem Zusammenhang das Vor-
halten von Ersatz- und Verschleifiteile-
handhabung, deren stindige Verfiigbar-
keit sowie die dafiir notwendige kompe-
tente Beratung. Dazu erldutert der
Inhaber: ,Ersatz- und Verschleif3teile la-
gern beim Fachhindler oder sind per Pa-
ketdienst am nachsten Tag auch Uber
Nachtversand aus unserem Zentrallager
verfiigbar. Dariiber hinaus bieten wir
werkseitig deutschlandweit einen Vor-
Ort-Service zu Wartungs- und Instandhal-
tungsarbeiten an. Und last but not least
fithren wir auch Komplett- oder Leitmon-
tagen durch, wenn es um die Installation
und Einrichtung vor allem von stationdren
Anlagen in der Hochdrucktechnik geht.”
lukas.arnold@dlv.de
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DAS WICHTIGSTE IN KURZE:

* Meier-Brakenberg bietet mobile, sta-  +
tiondre und frequenzgeregelte Hoch- ¢
druckreiniger an. :

¢ Individuelle Kundenwtinsche und :
spezielle Sonderanfertigungen sind
moglich.

¢ Die Frequenzregelung sorgt fUr Flexi-
biligt und individuelle Anwendung

= Der Vertrieb erfolgt Gber ein Fach-
handlernetz mit 65 Vertriebspartnern
in Deutschland.

« Hochdruckreiniger konnen eine inte-
ressante und lukrative Produktgruppe
fur Landmaschinenfachbetriebe sein.
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